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BioRhi'n

«Améliorer les performances économiques des exploitations agricoles biologiques dans le Rhin Supérieur»
«Verbesserung der Wirtschaftlichkeit von Betrieben des Okologischen Landbaus am Oberrhein»

Forum transfrontalier
«La viticulture biologique dans le Rhin Supérieur»

Mardi 15 Janvier 2013

Chambre d’Agriculture du Haut-Rhin a Sainte Croix en Plaine

Grenziiberschreitendes Forum
«Okologischer Weinbau am Oberrhein»

Dienstag, 15. Januar 2013
Landwirtschaftskammer Oberelsass, Sainte Croix en Plaine

e

y .

Forum transfrontalier
«La viticulture biologique dans le Rhin Supérieur »

Mardi 15 Janvier 2013
Chambre d’Agriculture du Haut-Rhin a Sainte Croix en Plaine

Modérateur du forum: M. Joseph WEISSBART,
Organisation Professionnelle de I’Agriculture Biologique en Alsace

9.00 Inscriptions - café d’accueil

9.30 - 9.40 Mot d’accueil
M. Jacques CATTIN, Conseiller régional, Région Alsace

9.40 - 9.50 Introduction des débats
Mme Martine BECKER, Vice-Présidente
Organisation Professionnelle de I’Agriculture Biologique en Alsace

9.50 - 10.50 Présentation des résultats économiques du groupe Viticulture
Quelles conclusions et recommandations peuvent étre retirées
de trois années de projet BioRhi’n?

Dr Matthias MEND, Forschunganstallt Geisenheim
Mme Dominique DELPHIN, Chambre d’Agriculture du Haut-Rhin
Echange avec la salle

10.50 - 11.10 Pause

11.10 - 13.00 Quelles stratégies de développement commercial pour les vins biologiques
produits dans la région du Rhin-Supérieur?

11.10 - 11.30 Les opportunités commerciales pour les vins biologiques allemands:
résultats d’une étude
Dr Charlotte HARDT, DLR Rheinpfalz (Dienstleistungszentrum Landlicher Raum)

11.30 - 11.50 Les marchés des vins biologiques francais et alsaciens: état des lieux et perspectives
M. William MAIRESSE,
Organisation Professionnelle de I’Agriculture Biologique en Alsace

11.50 - 13.00 Table ronde: Quel positionnement pour les metteurs en marché biologiques:
Domaines viticoles, négociants, caves coopératives, maison de vins, distributeurs...
Animation: Mme Cécile VIRIAT, Organisation Professionnelle de I’Agriculture
Biologique en Alsace
Mme Marie ZUSSLIN, Domaine Valentin Zusslin, Orschwihr (F)
M. Thomas SCHAFFNER, Weingut Schaffner, Botzingen, Kaiserstuhl (D)
M. Hervé SCHWENDENMANN, Groupe Wolfberger, Eguisheim (F)
M. Jean-Francois MANN, Maison Wunsch et Mann, Wettolsheim (F)
M. Edgar RIEFLIN, Vita-Vinothek, responsable vinothéque, Freiburg (D)
Echange avec la salle

13.00 - 13.15 Conclusions des travaux
M. Uli ZERGER, SOEL, Stiftung Oekologie und Landbau

13.15 - 14.30 Buffet de produits du réseau «Bienvenue a la ferme - Alsace»
15.00 - 16.00 Visite de la Cave Coopérative de Ribeauvillé

16.30 - 17.30 Visite du Domaine Sylvie Spielmann a Bergheim

Pour plus d’information venez visiter notre site internet
Fiir weitere informationen besuchen Sie bitte unsere Website

www.biorhin.org

Organisation:

OPABA Stiftung Okologie & Landbau
2 allée de Herrlisheim Weinstrasse Sud 51
F-68000 COLMAR D-67098 BAD DURKHEIM
0033 (0)3 89 24 45 35 0049 (0)6322/989700
contact@opaba.org info@soel.de

Partenaires du projet / Projektpartner:

N A &@ .u.

\ AGRICULTURES
Co-Financeurs / Ko-Finanzeure:

86L &TERRITOIRES
CCHAMBRES D'AGRICULTURE
ALSACE
Ce projet est co-financé par I'Union Européenne (FEDER) dans le cadre du programme INTERREG IV Rhin Supérieur,
la Région Alsace, le Land du Bade-Wurtemberg et la DRAAF Alsace.

Dieses Projekt wird kofinanziert durch die Europdische Union (EFRE) im Rahmen des Programme INTERREG IV Oberrhein,
das Ministerium fiir Landlichen Raum und Verbraucherschutz (MLR) sowie die Region Alsace und DRAAF
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Organisation Professionnelle de
I'Agriculture Biologique en Alzace

Table ronde : « Quelles stratégies de développement commercial pour
les vins biologiques produits dans la région du Rhin Supérieur ? »

Forum transfrontalier « La viticulture biologique dans le Rhin Supérieur »
15 Janvier 2013 - Chambre d’Agriculture du Haut-Rhin





VIN D'ALSACE
GRAND CRU
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ZUSSLIN

Fondé en 1691 par M.CISLE, le Domaine Valentin ZUSSLIN est géré par la 13¢me
génération : Marie et Jean-Paul ZUSSLIN.

Le vignoble, est établi a Orschwihr, au sud de Colmar, sur les coteaux du Bollenberg,
du Clos Liebenberg et du Grand Cru Pfingstberg.
Superficie : 14.5 ha

Production annuelle moyenne : 90 000 bouteilles/an

Commercialisation :

30% a I'export (20 pays): ler -Suisse, 2éme -USA, 3eme -Japon, Belgique, Brésil,
Espagne...

40% CHR France, Cavistes, magasins spécialisés Bio

30% Particuliers

www.zusslin.com






Historique de l‘entreprise :

Le domaine viticole a été repris en
fermage en 1992, la transmission
d‘exploitation s‘est faite en 1996 et
une conversion totale a la viticulture
biologique a été alors engagée.
Thomas Schaffner considere comme
étape décisive le passage d‘une
production de masse a une
production orientée vers la qualité.
Devise : la vie et la nature sont telles
un organisme. Nous vivons et avons
besoin I‘'un de I‘autre. Que nous le
voulions ou pas, voire que cela nous
plaise ou pas, tout fonctionne autour
de ,,donner et recevoir”. Nous
pouvons utiliser notre
environnement mais pas le piller.
Philosophie de I‘exploitation :

Les meilleurs vins proviennent des
meilleurs (sains) raisins,

Domaine viticole biologique
SCHAFFNER
Botzingen, Kaisersthul (D)

Profil de I'exploitation

5,7 ha de vignes

2,5 ha de variétés de rouge : pinot noir, Prior, Cabernet Carol, Regent, Dornfelder
3,2 ha de variétés de blanc : pinot gris, pinot blanc, Chardonnay, Mller Thurgau,
Johanniter, Helios, Muskateller

Gamme : vins sec, demi-sec, doux, apéritif, mousseux, secco, jus, alcools
Commercialisation

Principalement au domaine et une fois par an livraison directe,

Les clients sont des consommateurs directs et les établissements gastronomiques
La meilleure voie de commercialisation reste les opérations ,cave ouverte”, qui sont
réalisées pour quelques semaines au printemps et a I‘automne

Main d’oeuvre

3,3 ATP, 1,3 ATP familiale, 2 ATP salariés

Etapes de développement en attente

Optimisation des étapes du travail et réduction du colt de la commercialisation
Activités particuliéres et offres spéciales

Arboriculture pour valorisation directe en distillation d’alcools

Nombreuses visites du vignoble, les clients doivent ressentir la nature, (presque) par tous
les temps

www.weingut-schaffner.de






Conversion des deux premiers
adhérents au début des années
2000, valorisation d’une gamme
spécifique « bio » a partir de
2003.

La certification bio s’obtient
apreés validation de 3 années de
conversion et respect du cahier
des charges de [lagriculture
biologique (réglement CE
834/2007).

Volonté de valoriser  une
philosophie de travail différente
en permettant a nos adhérents
certifiées « bio » de trouver un
aboutissement a leurs exigences
personnelles, et pour la
coopérative, la possibilité de se
démarquer sur nos marchés.

Wolfberger
Eguisheim (F)

Historique....

Wolfberger c’est 1 200 hectares dont 4% en bio (50 ha en 2012 — 65 ha d’ici 2015)

453 vignerons dont 2% en bio sur les sites d’Orschwihr, Equisheim et Dambach-La-Ville
230 salariés

Production annuelle moyenne : 13 millions de bouteilles par an (50% crémant et 50 %
vins tranquilles)

Dont 420 000-430 000 bouteilles pour le bio = 1¢" faiseur de vins et crémants d’Alsace BIO
en Alsace

Commercialisation : Tous les circuits :
* Traditionnel : restauration
* GMS : Match
* Export : Belgique, Suisse, Allemagne

Wolfberger S

GRANDS VINS, CREMANTS & EAUX-DE-VIE D' ALSACE






Conversion a l'agriculture
biologique en 2008.
Certification pour la récole 2011

Volonté sur notre parcellaire de
mieux respecter le sol et le
TERROIR. Le challenge était de

« convaincre » nos apporteurs de
nous suivre, ainsi que notre
clientéle...

Maison WUNSCH & MANN
Wettolsheim (F)

WONSCH et MANN

La famille Mann viticulteurs et négociants a Wettolsheim.

La famille MANN exploite la vigne a Wettolsheim depuis 1793. Joseph WUNSCH &
Joseph MANN fondérent la Maison WUNSCH & MANN en 1948. Actuellement deux
générations sont en activité sur le domaine. La nouvelle génération a poussé vers le
passage en AB en 2008. Premier millésime certifié bio : 2011

Surfaces : 23 hectares travaillés dont 15 en pleine propriété

46 apporteurs de raisins (équivalent 26 hectares)

Production annuelle moyenne : 450 000 blles en 2012 (environ 3500hl)
Commercialisation :

CHR, GD, vente directe, export, salons, vente directe a la propriété

www.wunsch-mann.fr
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L'offre : a co6té de vins provenant de la région et d‘autres régions vinicoles d’Allemagne, I‘offre
internationale recouvre des vins de toute I‘Europe, d‘Afrique du Sud ou de Califormie.

Une préférence s‘exprime avant tout pour les vins résistants aux maladies fongiques,
dénommeés Piwi (Pilzwiderstandfahig). Dans |‘assortiment se trouvent les variétés de vin blanc
Johanniter, Helios, Saphira, Cabernet blanc, Solaris ainsi que les variétés de rouge Cabernet
Cortis, Cabernet Carol, Regent, Rondo, Bacat, Leon Millot, Marechal Foch, Prior et aussi
qguelques ,Cuvées”.

La marque Cabito est exclusivement produite a partir de variétés de raisins résistantes aux
champignons et présente un caractere méditerranéen. Depuis 2008, il existe une cuvée
spéciale propre a la vinotheque Vita. Sont proposés Cabito Secco, Cabito blancB, Cabito
Solaris doux, Cabito rosé et Cabito rouge.

Offres spéciales : dégustations de vins commentées , foire aux vins, séminaire oenologique

www.vita-naturmarkt.de
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DIENSTLEISTUMGSZENTRUM

LANDLICHER RAUM
RHEIMPFALZ

Les opportunités de marche

pour les vins biologigues
- résultats d‘une étude

Dr. Charlotte Hardt, DLR Rheinpfalz, Service viticulture et oenologie

Grenziiberschreitendes Forum ,Okologischer Weinbau am Oberrhein® Colmar, 15.01.2013 Dr. Charlotte Hardt
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,nouvelle epoque’

Grenziiberschreitendes Forum ,Okologischer Weinbau am Oberrhein® Colmar, 15.01.2013 Dr. Charlotte Hardt





Offre

en vignes biologigues augmente

Rheinlandfalz

DIENSTLEISTUNGSZENTRUM
LAMDLICHER RALIM
RHEINPFALZ

6 000

développement des surfaces de vignes bio en Allemagne

5 000

Hectares

4 000 -
3 000
2 000
1 000 -:I
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Année

Grenziiberschreitendes Forum ,Okologischer Weinbau am Oberrhein®

Colmar, 15.01.2013

Dr. Charlotte Hardt
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Projet de recherche realisé

Titre : ,Préeférences et disposion a payer du
consommateur allemand pour le vin bio“

Direction : DLR Rheinpfalz (C. Hardt)
Projet en lien avec Université de Kassel
marketing produits agricoles et
alimentaires (ALM)
(M. Janssen, K. Zander, U. Hamm)

Durée : 19 mois (Nov. 2010 — Mai 2012)
Rapport : http://orgprints.org/21075

Soutien : programme national Agriculture Biologique
et autres formes d‘Agriculture Durable
(BOLN)

Grenziiberschreitendes Forum ,Okologischer Weinbau am Oberrhein® Colmar, 15.01.2013 Dr. Charlotte Hardt
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DIENSTLEISTUNGSZENTRUM
LANDLICHER RALIM
RHEIMPFALT

Etapes du projet

*

* *‘
* %

Workshop (N=10)
viticulteurs bio + syndicats bio

Interviews (N=13)
négoces de vins bio

enquéte consommateurs + CE
consommateurs bio (N=600)

300 consommateurs 300 consommateurs
principalement de vins bio principalement de vins conventionnels

lieux d‘achats avec part elevée de produits
alimentaires bio + part de vins biologiques

Grenziiberschreitendes Forum ,Okologischer Weinbau am Oberrhein® Colmar, 15.01.2013 Dr. Charlotte Hardt





Grenziiberschreitendes Forum ,Okologischer Weinbau am Oberrhein® Colmar, 15.01.2013 Dr. Charlotte Hardt





Chance

Image positive du vin Bio

Rheinlandfalz

DIEMNSTLEISTUNGSZENTRUM
LAMDLICHER RALIM
RHEINPFALZ
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Grenziiberschreitendes Forum ,Okologischer Weinbau am Oberrhein®

Colmar, 15.01.2013

Dr. Charlotte Hardt





Chance
utilisation du
supermarché conventionnel

lieux d'achats
produit alimentaire Bio + Vin Bio

| @ Prod. Alimen. Bio @Vin Bio

Grenziiberschreitendes Forum ,Okologischer Weinbau am Oberrhein®

Colmar, 15.01.2013

Rheinlandfalz

DIEMNSTLEISTUNGSZENTRUM
LAMDLICHER RALIM
RHEINPFALZ

Dr. Charlotte Hardt
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DIENSTLEISTUNGSZENTRUM

Pourquoi acheter un produit |
alimentaire bio et du vin bio?

raisons pour |'achat de produit alimentaire bio ou de vin bio

B Prod alimen bio BVin Bio "
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Grenziberschreitendes Forum ,Okologischer Weinbau am Oberrhein® Colmar, 15.01.2013 Dr. Charlotte Hardt
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DIENSTLEISTUNGSZENTRUM
LANDLICHER RAUM
RHEINPFALZ

Viticulteurs bio
communiquer ...

... qualite
... gout
... le domaine viticole

(résultats issus du Workshop avec les viticulteurs
bio et les syndicats bio)

Grenziiberschreitendes Forum ,Okologischer Weinbau am Oberrhein® Colmar, 15.01.2013 Dr. Charlotte Hardt
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Viticulteurs bio
Communiquer o RHEINPFALZ

... qualite

es viticulteurs

Grenziiberschreitendes Forum ,Okologischer Weinbau am Oberrhein® Colmar, 15.01.2013 Dr. Charlotte Hardt





Chance 4 m RheinfandDF

Communication it
themes ecologiques

RHEINPFALZ

Grenzilberschreitendes Forum ,Okologischer Weinbau am Oberrhein® Colmar, 15.01.2013 Dr. Charlotte Hardt





Chance:
vin bio allemand > 5 Euro

€12,00

€10,00

€8,00

Prix

€6,00

€4,00

€2,00

€0,00

Préférence de prix

€8,99

€4,99

€2,99

Wein 1

Wein 2

€6,99

Wein 3

Wein 4

Grenziiberschreitendes Forum ,Okologischer Weinbau am Oberrhein®

Colmar, 15.01.2013

Rheinlandfalz

DIENSTLEISTUNGSZENTRUM
LANDLICHER RAUM
RHEIMPFALZ

Dr. Charlotte Hardt





DIENSTLEISTUNGSZENTRUM

Groupe d‘aCheteurS ,Bio‘ LANDLICHER RAUM
part de vin Bio 50-100%

 Boivent principalement du vin Bio

o S'intéressent en premier lieu a la protection de I'‘environnement

o S'intéressent en second lieu au vin

 Favorisent le ,Bio“ comme critere critere d‘achat

e Sont attentifs en particulier au label du syndicat de producteurs

o Sont satisfaits de lI'offre et de la qualité sensorielle

« Achetent dans les magasins ou supermarches de produits
naturels, moins chez les producteurs

Stratégie de commercialisation :

« Communiquer sur des arguments écologiques

« Ecrire,vin Bio" en grand sur I'étiquette

e Utiliser le Label Bio UE ou Label d'un groupe de producteurs

o Utiliser les lieux de vente de produits naturels

 Proposer sur le domaine viticole des séminares sur des themes
écologiques

Grenziiberschreitendes Forum ,Okologischer Weinbau am Oberrhein® Colmar, 15.01.2013 Dr. Charlotte Hardt
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DIENSTLEISTUNGSZENTRUM
LANDLICHER RAUM
RHEINPFALZ

Groupe d‘acheteurs ,vin'
Part de vin Bio 0-49%

 boivent aussi du vin Bio

o S'intéressent en premier lieu au vin

 S‘intéressent en second lieu a la protection de
I‘environnement / de la nature

« favorisent le ,réegional‘ comme critere d‘achat

 Souhaitent une offre plus importante et de meilleures qualités
gustatives

 Achetent plutot dans des lieux d‘achat conventionnels et aussi
chez le producteur

Stratégie de commercialisation :

« Communiquer des informations sur le vin Bio
 Mettre en avant larégionalité

 Organiser des occasions de degustation

o Utiliser des lieux d‘achats conventionnels

Grenziiberschreitendes Forum ,Okologischer Weinbau am Oberrhein® Colmar, 15.01.2013 Dr. Charlotte Hardt
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DIEMNSTLEISTUNGSZENTRUM
LAMDLICHER RALIM

Chance

L4 7 = V4 RHEIMPFALZ
variétes de vin presentes
Variétés de vin blanc préférées
70 80 % des enquétés
préferent du vin blanc
g %07 d‘Allemagne
T 50

N
(@)

% des enquétés (N
w
o

20 1

10 1

0 -
Riesling  Pinot (PG/PB) Chardonnay Silvaner Muller-
Thurgau

Grenziiberschreitendes Forum ,Okologischer Weinbau am Oberrhein® Colmar, 15.01.2013 Dr. Charlotte Hardt
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DIEMNSTLEISTUNGSZENTRUM
LAMDLICHER RALIM
RHEINPFALZ

Chance :
variétes de vin présentes

Variétés préférées pour le vin rouge
20 50 % des enquétés
préferent
~ 60 du vin rouge allemand
3
¥ 50
Py Les femmes ont les plus
b} z 7
B 40 fortes préférences pour du
o vin rouge allemand
S 30 -
n
[}
T 20
=
10
0 a
Merlot Dornfelder Pinot noir Cabernet
Sauvignon

Grenziiberschreitendes Forum ,Okologischer Weinbau am Oberrhein® Colmar, 15.01.2013 Dr. Charlotte Hardt
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Chance 10 __
fermeture bouchon liege

type de fermeture préféree
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Grenziiberschreitendes Forum ,Okologischer Weinbau am Oberrhein® Colmar, 15.01.2013 Dr. Charlotte Hardt





o Gl g= CY N [=

=

8.

9.

Opportunites de ﬁ Rheintandflz
commercialisation pour les o
vins biologiques

Mise en place du , vin Bio“ (decret UE)

Image positive du vin Bio

Utilisation des supermarchés conventionnels
Communication sur des themes écologiques
Crédibilité via des prix equitables > 5 Euro

Strategie de commercialisation pour les acheteurs du
groupe , bio“

Stratégie de commercialisation pour les acheteurs du
groupe ,vin“

Valorisation des varietées actuelles

Préférence des femmes pour le vin rouge allemand

10. Utilisation de bouchon pour la fermeture des bouteilles

Grenziiberschreitendes Forum ,Okologischer Weinbau am Oberrhein® Colmar, 15.01.2013 Dr. Charlotte Hardt
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LANDLICHER RAUM
RHEINPFALZ

Merci beaucoup de votre attention !

| |
Soutien : Programme national Agriculture
I Biologique et autres formes d‘agriculture

Bio-Wein durable (BOLN)
* h & *
;; o Projet en lien avec |‘Université de Kassel

Etude disponible: http://orgprints.org/21075

Grenziiberschreitendes Forum ,Okologischer Weinbau am Oberrhein® Colmar, 15.01.2013 Dr. Charlotte Hardt
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ANALYSE de GROUPE
Exploitations VITICOLES en Agriculture Biologique

RESULTATS des RECOLTES 2008-2009-2010
15 janvier 2013

Etude réalisée dans le cadre du projet transfrontalier
Améliorer les performances économiques des exploitations
agricoles biologiques dans le Rhin Supérieur

Partenaires
. Co-Financeurs
OPABA Chambre d’agriculture 68 (
2 allée de Herrlisheim 11 rue J. Mermoz
F-68000 COLMAR F-68127 Ste CROIX EN PLAINE "
0033 (0)3 89 24 45 35 0033 (0)3 89 20 97 21 4 \v\"q,ww¢,
caroline.claude-br @opaba.org  d.delphin@haut-rhin.chambagri.fr W4 Oberrhein
k ' Rhin Supérieur
Stiftung Okologie & Landbau ITADA N ’
Weinstrasse Siid 51 2 allée de Herrlisheim T —
D-67098 BAD DURKHEIM F-68000 COLMAR Ce projet est cofinancé par I'Union *
0049 (0)6322/989700 0033 (0)3 89 79 27 65 e 7
gehr@soel.de itada@orange.fr dans le cadre du programme Reglon
d’'INTERREG IV Rhin Supérieur Alsace
Chambre d'agriculture 67 LTZ Augustenberg Dépasser les frontiéres:
2 rue de Rome Auf der Breite 7 projet aprés projet
F-67013 SCHILTIGHEIM D- 79379 MULLHEIM M
0033(0)3881917 94 0049 7631 3684 50

f.rouyer@bas-rhin.chambagri.fr juergen.recknagel@Itz.bwl.de

Baden-Wiirttemberg
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O " sommaire

OBIJECTIF ET METHODE calcul des indicateurs
2010 : une année particuliere
localisation des exploitations participant au projet

STRUCTURE DES EXPLOITATIONS surface et main d’ceuvre
place de la viticulture au sein de I'exploitation

RECOLTE, VOLUME ET REPARTITION DES VENTES rendement et quantité vendue

spécialisation au sein des ventes
évolution des prix

RESULTATS ECONOMIQUES compte de résultats / ha
charges opérationnelles et charges de structure / ha
produit, charges et revenu / bouteille
détail des charges / ha
EBE, efficacité productive et annuités / EBE
revenu disponible / UTAF
endettement et bilan

CONCLUSION, RECOMMANDATION et PISTES DE REFLEXION





® 2 @ BioRhi’n

000 ‘ objectifs et méthode

Obtenir des références locales pour accompagner les producteurs
- en cours de conversion

- en agriculture biologique souhaitant perfectionner leur systeme

Créer un réseau d’exploitations en Bade-Wurtemberg - Rhénanie Palatinat et
Alsace, se doter d’indicateurs technico-économiques communs, collecter les
données, réaliser des Analyses de groupe

eGroupe BIO RHIN 2010-2009-2008
*Groupe OBSERVATOIRE ECONOMIQUE VITICOLE / Alsace #
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000 ‘ les indicateurs utilisés

Charges totales

Amortissements I Engagements du passé
Frais financiers => Rembourser annuités

Besoin du présent
=> Prélevements privés

Charges hors Amort. et F.financ.

EBE = Excédent brut d’exploitation Préparation avenir
/\ => Autofinancement
investissements
EBE / Produit Annuités / EBE
Plus le ratio est élevé, Part du revenu consacré a

plus le systeme est efficace rembourser ses emprunts
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O “ les indicateurs utilisés

Charges totales

¢ SAU (surface agricole utile) @ Quantité vendue ¢ Prix de vente
SURF. VITICOLE

> Quantité vendue en Raisin <«

¢ Rendement / ha > Quantité vendue Vin Vrac
de vignes en production

» Quantité vendue en bouteille <

¢ Colt de production / hl produit en raisin, vrac et bouteille
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00 ‘ 2010 : une année particuliére

Récolte Récolte Récolte Récolte
2008 2009 Gel Coulure 2010 2011

* o L\ o *
Année comptable Année comptable Année comptable Année comptable

2008 2009 2010 2011

Conséquence
rendement

Indemnité
assurance

Diminution
stocks
fin d’année

= Vente
récolte 2009
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000 ‘ localisation et nombre d’exploitations engagées

' T *Des viticulteurs
...... G 4l N en agriculture biologique
vendant du vin en bouteilles

Infobest PAMINA

BIO RHI'N

13 exploitations en Bade-
Wurtemberg et Rhénanie Palatinat

11 en Alsace

Infobest KEHL - STRASEOURG

LELITES

Infobest
YOGELGRUN - BREISAGH

OBSERVATOIRE VITICOLE ALSACE

Voo 26 exploitations en Agriculture
d Biologique

83 exploitations en Agriculture
conventionnelle
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000 ‘ surface exploitée en vignes

Des surfaces moyennes proches o
malgré une grande hétérogénéité 11

D10

D13 ‘

D9
Surface en vignes : >

D7
D6

D5

-Allemagne o0 —
9.96 ha en 2010 -
de 2.77 ha a 18.99 ha o1
9.68 ha en 2009
10.32 ha en 2008 "
-France i
9.98 ha en 2010 5y
de 5.51 haa 17.45 ha Fg
9.94 ha en 2009 i
9.85 ha en 2008 .

0,00 2,00 4,00 60" mvigne en production = Vigne totale 00 18,00 20,00
Ertragsflache Rebflache insgesamt
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® @ | des exploitations spécialisées en viticulture

BIORHI'N 2010 BIORHI'N 2009 BIORHI'N 2008
Moyenne Moyenne Moyenne
Moyenne F Moyenne A Total A+F Mo;;ir;;e F Mo;;ir;ge A Total A+F Mo;ggge F Mo;zlggge A Total A+E
2009 2008
Surf Agricol
U‘:;:“ gricole 9,98 9,96 9,97 9,98 9,68 9,82 9,90 10,32 10,13
Surf. en Vignes 9,98 9,96 9,97 9,94 9,68 9,80 9,85 10,32 10,11
Surf. Vignes en 9,88 9,35 9,59 9,61 9,04 9,30 9,44 9,64 9,55
production
Surf. en Autres 0,00 0,00 0,00 0,04 0,00 0,02 0,05 0,00 0,02
productions
OBS.ECO CONVENTIONNEL OBS.ECO BIO
Conventionnel | Conventionnel BIO BIO
Observ.ECO Observ.ECO Observ.ECO | Observ.ECO el =ee)] ***
2010 2009 2010 2009
f::ff:‘e Agricole 11,57 10,78 10,42 10,45 9,97 9,99

Surf. en Vignes 11,25 10,78 10,42 10,11 9,94 9,96
Surf. Vignes en \ 1o,8u 10,46 | 10,07 ‘E 9,78 J 9,62 9,49
production

Surf. en Autres 0,31 0,00 0,00 0,33 0,03 0,03

productions
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® des exploitations spécialisées en viticulture
avec quelques activités complémentaires...

100% -

90% -

80% -

70% A

60% -

50% -

40% -

30%

20% ~

10% -

0 e e e L B m e e e B L B B s e S s S S L S BE e p pa
Lo RaB83885883838¢
§§ OO0 0N

- N —
LL L LLLLHH
L L

Moy F+D

B PRODUIT VITICOLE en % PRODUIT TOTAL
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00 ‘ main d’ceuvre présente sur I'exploitation

BIORHI'N 2010 BIORHI'N 2009 BIORHI'N 2008
(P GO P ) Vs ™| MORe A o | Mo | Moreme | i
2010 2009 2008
UTA Chef d'exploitation 1,21 1,36 1,00 1,17 1,44 1,20
UTA Familiale 0,38 0,81 0,61 0,38 0,81 0,61 0,69 0,80 0,75
total MO Familiale 1,83 1,81 ) 1,82 1,74 1,81 1,78 2,14 1,80 1,95
UTA Salarié permanent 2,05 2,02 2,04 2,12 2,05 2,09 2,06 2,09 2,08
total UTA 3,88 3,83 3,85 3,87 3,86 3,86 4,08 3,89 3,98
OBS.ECO CONVENTIONNEL OBS.ECO BIO
Conventionnel | Conventionnel | (@&VE0iienl BIO BIO BIO
Observ.ECO Observ.ECO Observ.ECO Observ.ECO Observ.ECO Observ.ECO
2010 2009 2008 2010 2009 2008
UTA Chef d'exploitation 1,32 1,31 1,32 1,24 1,20 1,26
UTA Familiale 0,24 0,20 0,19 0,32 0,28 0,41
I B e
total MO Familiale f 1,56 1,51 1,51 1,56 1,48 1,67 f
UTA Salarié permanent 1,60 1,49 1,50 1,87 1,98 1,82
total UTA 3,16 3,00 3,01 3,43 3,46 3,49
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O ‘ main d’ceuvre présente sur I'exploitation

4,50 -
4,00 A
3,50 -
3,00 A
2,50 -
2,00 -
1,50 -
1,00 -
0,50 -
0,00 -
> © & P O &
«19@@ S S '19\’%0'19 '9’19'1/ f19f1,f19
& & & v~ v v x(< x<< x<< OO OO CJO O O O
2 2 2 O O O
f & & & ¢ \Y AY AV 9@ NN N
& & S & ¥ S K07 A9 <9 & & & & F
AN IR AR & & @ O O O o o O £
& & S & & & O 0 ©
3N \) N = N N 1% R
Q\\QJ &Ql (\AQ’
& & &

@ UTA Chef d'exploitation @ UTA Familiale @ UTA Salarié permanent
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000 ‘ main d’ceuvre présente / ha surface viticole

0,40
0,35 - ] —
0,10 A
0,05 -
0,00 A
2010 ‘2009 ‘2008

o
W
o

e
N
&

UTA/ha de vigne
o
N
o

e
—
ul

2010 ‘2009 ‘2008 2010 ‘2009 ‘2008 2010 ‘2009‘ 2008 | 2010 ‘2009 ‘2008
F A A+F

Obs Eco Convent. Obs Eco bio

***





Rendement
enqx/ ha

Rendement
en HL / ha

Quantité vendue
enHL/ ha

Rendement
enqgx/ ha
Rendement
enHL/ ha

Quantité vendue
enHL/ ha

BIORHI'N 2010

Moyenne F Moyenne A

2010

2010

B ¢ o [BioRhi'n

BIORHI'N 2009

M Moyenne
2009 2009 o
——

97

des rendements plus élevés en Allemagne
mais un fort impact du gel en 2010

BIORHI'N 2008

M
Moyenne F| Moyenne A TOZZTRZE
2 2
008 008 2008
76 D

OBS.ECO CONVENTIONNEL

OBS.ECO BIO

Conventionnel | Conventionnel BIO BIO BIO
Observ.ECO Observ.ECO Observ.ECO Observ.ECO Observ.ECO e

2010 2009 2010 2009 2008

74 97 95 59 79 76

56 73 71 44 59 57

65 68 68 53 55 56
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des exploitations vendant majoritairement
leur production en bouteilles

répartition des ventes
RAISIN - VRAC - BOUTEILLES

Moyenne F

Moyenne A

Moyenne
Total A+F

2010 8% 5% 6%
Raisin / Trauben 2009 9% 2% 5%
2008 7% 6% 7%
2010 |/ 17% N[/ 17% \|  17%
Vrac / Fasswein 2009 \9%/ \?%/ 8%
2008 7% 18% 13%
2010 75% 78% 77%
Bouteilles /Flaschen | 2009 82% 90% 87%
2008 86% 76% 80%

Des transferts de volumes des ventes de la bouteille vers du vin en vrac

dus principalement a 3 exploitations en France et 1 en Allemagne






ORI ¢ ¢ o BioRhi’n

® @ | Tendance des prix de vente

BIORHI'N 2010 BIORHI'N 2009 BIORHI'N 2008

Moyenne Moyenne
M F M A M F M A
o o o _ o o e

75% 78% 77% 81% 90% 87% 85% 76% 80%

Quantité VIN BOUTEILLE vendu
en % de la Qté totale vendue

Prix de vente du VIN en BOUTEILLE
en € / bouteille

6,55€ | 3,58€ ‘ 4,59 € 6,38€ | 2,65€ | 3,78€ 6,43€ | 2,66€ | 3,79€

% Conventionnel BIO Conventionnel BIO
*k Observ.ECO | Observ.ECO Observ.ECO Observ.ECO
2010 2010 2009 2008
Quantité VIN BOUTEILLE vendu
, 67% 75% 64% 73% 65% 73%
en % de la Qté totale vendue
Prix de vente du VIN en BOUTEILLE
. 5,13 € 5,88 € 513 € 5,89 € 4,86 € 5,80 €
en € / bouteille
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®  © | prix de vente moyen par bouteille
de 2008 a 2010

6 1 I —
s | — —
ol —
3 -
2 -
1 4
0 -
08

€/bouteille

2010|2009|2008 2010|2009|2008 2010|2009|2008 2010|2009|2008 2010|2009|20

Moyenne F Moyenne A Moyenne A+F Conventionnel BIO
Observ.ECO Observ.ECO

***
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®  ® | compte de résultats : baisse des revenus

BIORHI'N 2010 BIORHI'N 2009 BIORHI'N 2008
et Momeet roane SRR R e e I
2010 2010 2010 2009 008
PRODUIT
/ Ha SAU 39157 € 35335€ 37088 € 38970 € 36 069 € 37421 € 39100 € 33074€ | 35723 €

Charges Totales
/ Ha SAU 30588 € 27047 € 28672 € 29137 € 26414 € 27 683 € 30525 € 25336 € | 27617 €

(hors ch.soc.exploit.)

REVENU agricole
/ Ha SAU 8569 € 8287 € 8417 € 9833 € 9656 € 9738€ 8575 € 7739€ 8106 €

(hors ch.soc.exploit.)

OBS.ECO CONVENTIONNEL OBS.ECO BIO
Conventionnel | Conventionnel Conventionnel BIO BIO BIO
Observ.ECO Observ.ECO Observ.ECO Observ.ECO Observ.ECO Observ.ECO A
2010 2009 2008 2010 2009 2008
PRODUIT
/ Ha SAU 33326 € 34352 € 33179¢€ 33372 € 35358 € 35470 €

Charges Totales
/ Ha SAU 25 848 € 26 759 € 25728 € 26711 € 27 642 € 28 688 €

(hors ch.soc.exploit.)

REVENU agricole
/ Ha SAU 7478 € 7593 € 7451€ 6 661 € 7716 € 6782 €

(hors ch.soc.exploit.)
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000 ‘ produit, charges et revenu ramenés a la bouteille

BIORHI'N 2010 BIORHI'N 2009 BIORHI'N 2008
Moyenne Moyenne Moyenne
L AR P Vo7 | ORI el | Voo | Moo | e
2010 2009 2008
Produit total 8 al
roduttotalramenea’al so9e€ | 3,30€ | 4,30€ | 6,03€ | 3,07€ | 4,03€ | 6,11€ | 2,64€ | 3,63¢€
bouteille
Coltd ducti
out g€ procuction 466€ | 2,52€ ) 333€ | 451€ | 2,25€ | 2,98€ | 4,77¢ | 2,02¢€ | 2,81¢€
ramené a la bouteille
R icol <
nevenuagricoleramene | 130€ | 0,77€ | 098€ | 1,52¢€ | 0,82€ | 1,05€ | 1,34€ | 0,62€ | 0,82€
a la bouteille
OBS.ECO CONVENTIONNEL OBS.ECO BIO
Conventionnel | Conventionnel BIO BIO BIO
Observ.ECO Observ.ECO Observ.ECO Observ.ECO Observ.ECO A
2010 2009 2010 2009 2008
Produit total ramené a la
bouteille 4,15 € 3,91€ 3,67 € 5,04 € 501¢€ 4,76 €
Colit de production
ramené 2 la bouteille 3,44 € 3,23 € 2,84 € 4,29 € 4,11 € 3,85 €
Revenu agricole ramené
3 la bouteille 0,94 € 0,68 € 0,82 € 0,99 € 0,90 € 0,91€






€/bouteille

6,00 € -

5,00 € A

4,00 € A

3,00 € ~

2,00 € ~

1,00 € A

0,00 € -

gique

OLTES 2008-2009-2010

m 2010

BioRhi’n

colit de production (hors charges sociales de I'exploitant)
ramené a la bouteille

A+F

@ 2009

Obs Eco
Conventionnel

***

02008

Obs Eco Bio

***
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000 répartition des charges / ha de SAU

France Allemagne

2009 2008 2010/2009 2009 2008 2010/2009
Frais de cultures 438 € 384 € 451 € 14,10% 516 € 609 € 543 € -15,34%

4

Charges de main d'oeuvre hors charges
sociales

3943€ | 3825€ 0,82%

6844€ ) 6748€ 6542 € 1,43%

Mécanisation et travaux par tiers 4398 £ 4302€ 3,10% 3816 € 3699 € 5,92%

Charges batiments, installations et

1728 € 2286 € 5,40% 2763€ | 2075€ -10,17%

plantations

Charges locatives ‘ 2966 € 2726 € 5,71% 462 € 517 € 4,21%
Frais financiers LMT et CT 656 € 836 € 910 € -21,49% 683 € 601 € 568 € 13,71%
Emballage commercialisation Transport 7197 € 6438 € 7 096 € 11,79% 4277 € 4648 € 4421 € -7,98%
Assurance <® 622 € 695 € 19,72% 305 € 216 € 19,43%
Eau, gaz, électricité ‘@ 420 € 414 € 2,49% 802 € 925 € 2,27%
Autres charges ‘ 4598 € 6734 € 4,09% 8464 € | 8545¢€ 11,12%

Total 3

o

588 € 29138 € 32156 € 4,98% 27046€ | 26413 € | 25334 € 2,40%
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000 Excédent Brut d’Exploitation / ha

Moy F Moy D Moy F+D cc())rl‘o‘;::i.:zgel Obs:rl\(l).ECO
2010 12 819 € 11571 € 12 144 € 11 230 € 10 804 €
2009 13 825 € 12 922 € 13 343 € 11 532 € 12 032 €
2008 11 277 € 10 682 € 10 944 € 10 129 € 10 294 €
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® @ | annuités en 2010

90 000 € -

80 000 €

70 000 €

60 000 €

50 000 €

B annuités 2010





@ | évolution du revenu disponible

® » ®|BioRhi'n

Conventionnel BIO
MeTEmnE 2 MBS o MIET (= Observ.ECO Observ.ECO
EBE hors MSA exploit. 127911 € 115259 € 121 058 € 129935 € 112900 €
Annuités 44 854 € 20897 € 31877 € 47 874 € 59 065 €
2010 Rev. Disponible 83057 € 94 363 € 89181€ 82061 € 53835€
Nb UTAF 1,83 1,81 1,82 1,56 1,56
Rev. Disponible / UTAF 45319 € 52201 € 49 023 €
2009 EBE hors MSA exploit. 137974 € 125077 € 130988 € 124 315 € 119963 €
Annuités 48 358 € 14161 € 29835 € 44193 € 55121 €
Rev. Disponible 89617 € 110915 € 101154 € 80122 € 64 842 €
Nb UTAF 1,74 1,81 1,78 1,51 1,48
Rev. Disponible / UTAF 51450 € 61357 € 56 908 € 53061 € 43812 €
2008 EBE hors MSA exploit. 127735 € 110238 € 118112 € 105525 € 102 850 €
Annuités 51895 € 18 840 € 33715 € 44682 € 62322 €
Rev. Disponible 75841 € 91398 € 84 397 € 60843 € 40528 €
Nb UTAF 2,14 1,80 1,95 1,51 1,67
Rev. Disponible / UTAF 35458 € 50777 € 43 225 € 40293 € 24 268 €

o

#






90000€ 4
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70000€ 1
60000€ 1
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D

‘ une com pOSitio N Moyenne F Moyenne A Moy F+D
différente des b||a ns ACTIF | 76753€ | 73446€ | 74963 €
22790 € 55748 € 40628 €
Construction et installation 10180 € 10497 € 10351 €
Tracteur et Matériel 6819 € 5275 € 5983 €
Plantations 2401 € 4080 € 3310€
Autres 3391€ ¥ 35896€N 20983¢€
Actif circulant 53963 € @698 34335€
Moyenne F Moyenne A Moy F+D
PASSIF 76 753 € 73446 € 74963 €
46 520 € 54 009 € 50573 €
—
0233€ 19437 € 24 390

Dettes a LMT ~200541 € 15370 € 17

Dettes a CT 9692 € 4 066 € 6647 €

Moy F Moy F MoyD  MoyD MoyF+D  MoyHD

OACTIF Circulant BIMMOB D Endettement B Capitaux propres
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@ @ | une approche comptable différente : la part des
immobilisations est prépondérante en Allemagne

160 000 € -
140 000 € -
120 000 € A
100 000 € A
80000 € - I I
]
6000O€—I I -
40000 € -
20000 € - H H !
T R e T S
Moy Moy Moy FI F2 F3 F4 F5 F6 F7 F8 F9 FI10 Fll DI D2 D3 D4 D5 D6 D7 D8 D9 D10 D11 D12

F D FD

O Actif circulant E Immobilisations
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. ' constats ...

espécialisation en viticulture avec dominance vente bouteille

edes activités en + de l'activité viticole

edes rendements en lien avec les décisions politiques
régionales, des pratiques techniques et des contextes
agronomiques différents ...

edes prix liés a des pratiques commerciales différentes,

edes charges relativement proches par ha avec un différentiel
lié a la main d’ceuvre et au fermage (> en France),

eun volume de production plus faible en France, ce qui
impligue un co(t de production plus élevé et un prix de vente
supérieur (tant que la clientéle est préte a payer),

eune politique de financement des investissements sur du long
terme en Allemagne, en lien avec la durée de vie du matériel et
des installations.
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000 ‘ pour améliorer le revenu disponible par UTAF ....

- La surface

O IR NI [{#8 —— La production
\

La politique commerciale

Une augmentation du produit ne doit pas
entrainer une trop forte augmentation de charges

Maitriser les charges e Efficacité productive >

\ (EBE / Produit)
>

Financement de 'entreprise
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. ' pour un méme produit, des EBE tres variables...

Produit / ha

80 000 €

70 000 €

60 000 €

50 000 €

40 000 €

30 000 €

20 000 €

10 000 €

0€

0%

10%

20%

30% 40% 50% 60% 70%
EBE / Produit
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"’ mais aussi peu d’économie d’échelle...

70%
60%
0 ’ ‘ Q
% RN
5 50% *. " S . °
§ 40% 2 % (’ s
a N A 4
0 30% Qﬁ O
R S s ¢ s’ “ ¢ e
20% ® Q—z
© ® 4
10% ®
O% 1 1 1 1 1 1 1 1 1 1
0 2 4 6 8 10 12 14 16 18 20

Surface de vigne (ha)
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000 ‘ qu’est ce que le revenu disponible ?

Charges hors Amort. et F.financ.

: o Revenu
Charges hors Amort. et F.financ. Annuités . :
disponible
/
main d’ceuvre familiale
UTAF

revenu disponible / UTAF
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® @ | unrevenu disponible pas totalement lié a la surface

160 000 € -
140 000 € - ®
120 000 € - ® o ®

100 000 € o

“ulll...

80 000 € -

60 000 € -

40 000 € A

20 000 € -

Revenu disponible/UTAF

0€ T

0 2
-20 000 € 4

-40 000 € -

Surface de vigne (ha)
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O “ prolonger l'expérience...

Le projet a mis en évidence

Uimportance de la connaissance des indicateurs
étudiés dans le projet BIORHI’'N

Un intérét des exploitants pour une meilleure
connaissance de leur colit de production
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000 ‘ cout de production ou prix de revient viticole

Charges totales

Charges viticoles

Charges opérationnelles et Charges de structure affectées

Production de raisin  /kg de raisin

Vinification /hl vinifiés

Mise en bouteille /nb de bouteilles obtenus

Commercialisation /nb de bouteilles vendues

v v v v

Pour augmenter le revenu, on peut vendre plus, vendre plus cher ou réduire ses charges
pour produire moins cher : I'approche du co(it de production permet de détecter ses
marges de progres et d'améliorer sa politique tarifaire.





Exploitations VITICOLES en Agriculture Biologique ‘ ‘ ' . =9
RESULTATS des analyses de groupe sur les RECOLTES 2008-2009-2010 I O I n

Se limiter aux indicateurs utilisés et recruter le plus d’exploitations possibles afin
de les intégrer a I’'Observatoire économique existant.

prolonger I'expérience...

Un intérét pour les exploitants et la profession : permet I’édition
. annuelle d’analyses sur des groupes d’exploitations homogénes des
références fiables.

. Une limite : permet peu d’échanges entre exploitants

Créer un groupe de travail avec quelques exploitants préts a calculer le prix de
revient avec une méthode commune

' Un intérét : une réflexion collective qui permet des échanges entre
exploitants et la mesure de I'impact de changement de pratiques

’ Une limite : pour le moment, peu de possibilité de se comparer a des
références existantes





Exploitations VITICOLES en Agriculture Biologique ‘ . ‘ 2 .3
RESULTATS des analyses de groupe sur les RECOLTES 2008-2009-2010 I O I n

"’ ‘ Merci pour votre attention
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Forum transfrontalier BioRhi’'n
« La Viticulture Biologique dans le Rhin Supérieur »
15 Janvier 2013

Visite de la Cave de Ribeauvillé

RIBEAUVILLE

CAVE DE RIBEAUVILLE
2 route de Colmar - 68150 Ribeauvillé
www.vins-ribeauville.com

En 1895, elle est la premiére cave coopérative crée en France. A ce jour, la cave de
Ribeauvillé fédere 40 vignerons sur un domaine exceptionnel de 260 hectares
couvrant les plus beaux terroirs d’Alsace. Fidéle a la tradition des vendanges
manuelles et au respect des terroirs, la Cave de Ribeauvillé ne cesse d’'innover
pour offrir les meilleurs vins.

Les 4 viticulteurs engagés dans I'agriculture biologique respectent le cahier des
charges de I'agriculture biologique certifié par ECOCERT. Aucun produit chimique
n’est utilisé, la totalité de la surface viticole est enherbée. L’entretien se fait par
retournement du sol et fauchage. Ainsi une faune et une flore ont repris
possession des lieux et assurent une protection naturelle de la vigne contre les
maladies. La faiblesse des rendements contribue aussi a la richesse et a la
complexité des vins “biologiques”.

Surfaces: 260 ha dontenBio: 11 ha

Production: 18.000 hl donten Bio: 300 hl
Nombre de viticulteurs adhérant: 40 donten Bio: 4

Conversion a I’Agriculture Biologique en 2003 - contrdélée par ECOCERT

Commercialisation : caveau, VPC, caviste, export

Q o Organisation Professionnelle de I’Agriculture Biologique en Alsace
Batiment Europe 2 allée de Herrlisheim F-68 000 COLMAR
Té1.00 33 (0)3 89 24 45 35 - Fax. 00 33 (0)3 89 79 35 19

Copenlosting Pudontonsclio o Email : caroline.claude-bronner@opaba.org
'Oqrinwitere Mologigue on Blrace
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Performances economiques des exploitations

viticoles du réseau BioRhi‘n :
Comparaison a d‘autres groupes d‘un réseau d‘enquétes
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Comparaison des performances des exploitations BioRhi‘n

a d‘autres categories en Allemagne

Main d’oeuvre totale en ETP

Moyenne EXxpl.
analyse D - 2010/11

Moyenne Expl.
ranalyse D - 2009/10

Expl. Bio. analyse
‘réseau D - 2010/11

Expl. Bio. analyse
'réseau D - 2009/10

Expl. réseau BioRhin
'2010/11

Expl. réseau
'BioRhin 2009/10

Expl. réseau
'BioRhin 2008/09

AV-I10A

15.01.2013

>
T
o
=
=
@
o
o
S
S
O
<
=
.
.
m
o
)
<=
[}
X
e
s
™






Comparaison des performances des exploitations
BioRhi‘n a d*autres catégories en Allemagne

Main d’oeuvre familiale en ETP
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Comparaison des performances des exploitations
BioRhi‘n a d‘autres catéegories en Allemagne

Revenu d’entreprise en €
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Comparaison des performances des exploitations BioRhi‘n
a d‘autres categories en Allemagne

Analyse de la productivité : intensité du travail en heures ETP/ha
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Comparaison des performances des exploitations
BioRhi‘n a d‘autres catégories en Allemagne

Analyse de la productivité : rendement en hl/ha
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Comparaison des performances des exploitations
BioRhi‘n a d*autres catégories en Allemagne
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Comparaison des performances des exploitations
BioRhi‘n a d‘autres catéegories en Allemagne
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Comparaison des performances des exploitations
BioRhi‘n a d‘autres catéegories en Allemagne
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Comparaison des performances des exploitations BioRhi‘n
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Analyse de la rentabilité : revenu en € par ha
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Comparaison des performances des exploitations BioRhi‘n
a d‘autres categories en Allemagne

Analyse de la rentabilité : taux de bénéfice en %
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Comparaison des performances des exploitations
BioRhi‘n a d‘autres catégories en Allemagne

Analyse de la rentabilité : rentabilité du capital propre
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Comparaison des performances des exploitations
BioRhi‘n a d‘autres catégories en Allemagne

Analyse produit et charges : produit /haen €
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Analyse produit et charges : évolution du stock/ha en €
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Comparaison des performances des exploitations BioRhi

a d‘autres catégories en Allemagne
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Comparaison des performances des exploitations BioRhi‘n
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Comparaison des performances des exploitations BioRhi‘n
a d‘autres groupes du réseau d‘engquétes en Allemagne
(Analyse par Institut de Geisenheim)

Svynthese :

1. Les domaines viticoles de BioRhi‘n sont en tendance plus petits

2. Gréace a une meilleure rentabilité, le revenu d*entreprise est équivalent

3. Les domaines les plus grands atteignent en moyenne les revenus les plus éleves

4. Une productivité reduite influence fortement le revenu d‘entreprise

5. Le mode d‘exploitation biologique n‘est pas déterminant pour la réussite économique

6. Selon I“appréciation du département specialisé ,,economie d‘exploitation et recherche
sur les marchés®, une part de marche de 4 % (en quantité) est possible, ce qui
correspond a un volume global de 50 — 60 Millions de litres

3. Workshop Bio-Rhi'n Gruppe Weinbau Dr. M. Mend

15.01.2013





Comparaison des performances des exploitations BioRhi‘n a
d‘autres groupes du reseau d‘enquétes en Allemagne (Analyse par
Institut de Geisenheim)

Synthese (suite):

7. Le vin Bio est un produit de niche, mais qui possede un potentiel de croissance de
jusqu‘a 100 %, car le volume total n*est exploité qu‘a 50 %

8. Problemes : confusions entre le Bio, le commerce équitable, la durabilité, la
régionalité etc.

9. Ainsi par la multiplication des logos, certifications, etc. ,une démarque du profil est
toujours plus difficile = insécurité chez le consommateur

10. Les domaines viticoles doivent se distinguer par renforcement de leur propre marque
et moins par le Bio

11. Le Bio est seulement un mode de production, qui rien que par un ,,storytelling* de sa
propre philosophie de produit (rapport qualité/prix, terroir, etc.) conduit a une meilleure
plus value

3. Workshop Bio-Rhi'n Gruppe Weinbau Dr. M. Mend

15.01.2013
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Conclusions des débats
au Forum Transfrontalier BioRhi’'n

« laviticulture biologique dans le Rhin supérieur »
du 15.01.2013

Uli Zerger : Directeur Stiftung Okologie und Landbau (SOL)

N =

La participation a un projet transfrontalier s’avere passionnante et enrichissante.

Il est parfois difficile de travailler ensemble dans le cadre transfrontalier : une
autre langue, d’autres contextes réglementaires, commerciaux, socio-culturels...
et aussi d’autres habitudes de travail.

Il reste le résultat : un tel projet nous aide a progresser (par ex. par de nouvelles
méthodes).

Le projet a contribué et motivé a utiliser et exploiter encore plus a fond des outils
de travail. Ceci pourrait aboutir, si les comparaisons individuelles entre
exploitations sont encore plus fortement valorisées par les conseillers spécialisés,
a établir durablement des groupes de travail pour la comparaison des résultats
d’exploitations.

Le projet a montré que le succes d’'une exploitation ne tient pas a la question de
savoir si elle est exploitée de maniére biologique ou conventionnelle, mais que la
réussite est avant tout en lien direct avec le chef d’exploitation.

Les données montrent sans équivoque que le marché permet une poursuite de la
croissance. La demande en produits biologiques est bien présente.

L'étude présentée par madame Hardt indique clairement que les vins biologiques
ne doivent pas étre bradés a trop bon marché.

Le client veut et doit toutefois savoir POURQUOI il débourse plus pour un produit
biologique.

L'affirmation que «les vins biologiques sont une niche » est a remettre en
guestion si personne ne peut clairement définir en tout état de cause ce gu’est
une niche ! Au lieu de cela, on devrait dire que les vins biologiques représentent
un segment particulier du marché.

10.La situation de notre environnement réclame d'urgence sensiblement plus de

production bio — aussi bien en agriculture qu’en viticulture.

11.Dans le courant porteur de croissance, il faut faire attention a ce que le

fondement de I'agriculture biologique soit renforcé et ceci vaut en particulier pour
les syndicats de producteurs. Un bon exemple est l'initiative de la charte Vinabio
Alsace.

12. Mes remerciements vont a tous ceux qui ont participé a l'organisation de cette

journée et aux intervenants, mais aussi a tous ceux et celles qui ont en véritables
pionniers, il y a déja beaucoup d'années, développé lidée de la production
biologique dans la région du Rhin supérieur.










		Uli Zerger : Directeur Stiftung Ökologie und Landbau (SÖL) 




Discours d’accueil au forum transfrontalier BioRhin

15 janvier 2013 a Ste Croix-en-Plaine

M. Jacques CATTIN,
Conseiller régional d’ Alsace et Président de 'l TADA.

Mesdames et Messieurs soyez les bienvenus a cette journée,

En ma qualité de Président de 'l TADA, I'Institut Transfrontalier d’Application et de
Développement Agronomique,

plateforme de coopération transfrontaliere en agriculture entre acteurs de la
recherche agronomique et du conseil dans I'espace du Rhin supérieur,

je me réjouis tout particulierement de voir aujourd’hui souligné l'intérét porté par la
profession agricole - et aujourd’hui en particulier celle de la viticulture - aux
échanges transfrontaliers sur des sujets d’actualité et innovants en matiére
d’agriculture durable.

L'ITADA organise régulierement ce type de journées transfrontalieres qui contribuent
a développer et a concrétiser les échanges entre I'Alsace et le Bade Wurtemberg,
sans oublier nos voisins de Rhénanie-Palatinat ou de Suisse, sur la vaste thématique
« agriculture et environnement ».

Les sujets abordés au fil du temps ont été nombreux et ont souvent concerné la
conception et la diffusion de systémes innovants - a bas niveaux d’intrants et a haute
performance environnementale - mais également performants et viables, la
rentabilité économique restant toujours une préoccupation au coeur de la durabilité
des systemes de production de nos exploitations.

Nous savons tous I'importance économique du vignoble alsacien, et plus globalement
de I'ensemble des vignobles du Sud Palatinat, de Bade, d’Alsace et de Suisse qui
cumulent prés de 50 000 ha de vigne et forment une grande région viticole

dont les retombées économiques directes et indirectes — je pense au tourisme
viticole et a sa contribution a I'attractivité de notre région — sont trés importantes.

Produire du raisin et du vin de qualité, assurer un revenu équitable au vigneron,
sauvegarder le patrimoine viticole, protéger I'environnement et la qualité des
paysages, sont les principaux défis auxquels nous avons donc a répondre
aujourd’hui.





Le secteur vitivinicole, pour rester compétitif, doit garantir la qualité et la régularité
de la production de ses vignes, mais aussi la meilleure valorisation de ses produits.
Dans ce sens, la viticulture biologique est souvent étudiée et comparée aux autres
systemes de conduite de la vigne. Elle peut s’avérer source d’'innovations de
différentes sortes qui profitent a I'ensemble de la profession, notamment pour la
protection du vignoble et la mise en ceuvre de méthodes de lutte biologiques.

L'Agriculture Biologique fait aujourd’hui partie intégrante de I'agriculture du Rhin
supérieur et les chiffres le soulignent bien : pour exemple, en 2011, les surfaces en
Agriculture Biologique en Alsace ont atteint plus de 13 % de la surface totale du
vignoble et on dénombrait plus de 250 viticulteurs biologiques contre seulement une
quarantaine, 10 ans auparavant.

La manifestation d’aujourd’hui, consacrée aux aspects économiques et commerciaux
de la viticulture biologique, est une journée technique de restitution d’'une partie des
travaux réalisés dans le cadre du projet transfrontalier BioRhin qui s’achéve aprés 3
années de mise en oeuvre.

Elle est co-organisée par I'ITADA et 'OPABA - I'Organisation des Producteurs de
I'’Agriculture Biologique en Alsace, chef du projet BioRhin — ainsi que la Chambre
d’Agriculture d’Alsace qui était également partenaire du projet et que je remercie de
nous accueillir aujourd’hui.

Le projet BioRhin a été soutenu et cofinancé par le programme européen INTERREG
IV Rhin supérieur ainsi que par la Région Alsace. Il concernait la mise en réseau
d’exploitations agricoles biologiques de part et d’autre du Rhin, pour une analyse
comparative de leurs résultats économiques.

Je n’en dirais pas plus sur le projet BioRhin car les objectifs et les détails du projet
vous seront présentés dans les interventions suivantes.

Je remarque et salue ce matin I'importante participation qui démontre bien la
pertinence du projet BioRhin alors que la viticulture biologique mobilise et intéresse
de plus en plus de viticulteurs.

Je souhaite a toutes et a tous une trés bonne journée riche d’'informations et
d’échanges fructueux.





		Discours  d’accueil  au forum transfrontalier BioRhin

		15 janvier 2013 à Ste Croix-en-Plaine 

		M. Jacques CATTIN, 

		Conseiller régional d’ Alsace et Président de l’ITADA.
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anisation Professionnelle de
I'Agriculture Biologique en Alrace

Forum transfrontalier «La viticulture biologique dans le Rhin Supérieur »
Grenziiberschreitendes Forum « Okologischer Weinbau am Oberrhein »

15 Janvier 2013 — Chambre d’Agriculture du Haut-Rhin
15 Januar 2013 - Landwirtschaftskammer Oberelsass
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Un projet transfrontalier INTERREG
Ein Grenziiberschreitendes INTERREG Projekt
¢

« Dépasser les frontiéres, projet aprés projet »
‘ Der Oberrhein wachst zusammen — mit jedem Projekt’

3 Régions concernées - 3 Regionen

Le Land de Bade-Wurtemberg, le Land de Rhénanie-Palatinat et |la Région Alsace
Baden-Wirttemberg, Rheinland-Pfalz, Elsass

Durée du projet - Projektlaufzeit
Septembre 2009 — Mars 2013
September 2009 - Marz 2013
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Chef de projet - Projekttrager
OPABA — Organisation Professionnelle de I’Agriculture Biologique en Alsace

Partenaires du projet et co-financeurs - Kofinanzierungspartner
SOL - Stiftung Okologie und Landbau

LTZ - Landwirtschaftliches Technologiezentrum Augustenberg
Chambre d’Agriculture du Bas-Rhin

Chambre d’Agriculture du Haut-Rhin

Chambre Régionale d’Agriculture — Alsace

Partenaires associés — Weitere Projektpartner
ITADA - Institut Transfrontalier d’Application et de Développement Agronomique
Grenziberschreitendes Institut zur rentablen umweltgerechten Landbewirtschaftung
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Les financeurs — Finanzierungspartner

* Union Européenne — Fonds européen de développement régional (FEDER) dans le cadre du
projet INTERREG IV Rhin Supérieur

* Région Alsace

* MLR - Ministerium fiir Landlichen Raum und Verbraucherschutz du Land de Bade-Wurtemberg
* DRAAF Alsace

* Europaische Union — Europaischer Fonds fiir Regionalenentwicklung (EFRE) im Rahmen des
Programmes INTERREG IV Oberrhein

* Region Elsass

* MLR — Ministerium fiir Landlichen Raum und Verbraucherschutz Baden-Wiirttemberg

* DRAAF Alsace

e

¢ = u
7. Liberté + E;lm « Fraternité
REPUBLI IQUE FRANCAISE
2 . .o
Reglon Baden-Wiirttemberg ,
PREFET
Alsace MINISTERIUM FUR LANDLICHEN RAUM e
« Dépasser les frontiéres, projet aprés projet » UND VERBRAUCHERSCHUTZ

‘ Der Oberrhein wachst zusammen — mit jedem Projekt’





BioRhi'n

Un réseau pour apporter des réponses
économiques aux acteurs et décideurs
de I’ Agriculture Biologique dans le Rhin
Supérieur

Ein Netzwerk von Akteuren und
Entscheidungstrigern des Okolandbaus am
Oberrhein fiir Fragen zur Wirtschaftlichkeit
von Okobetrieben

Les résultats attendus :

e Une méthode de comparaison des
performances économiques des
exploitations agricoles biologiques
francaises et allemandes

* Des références economiques fiables

e Des échanges entre chefs d’ exploitations
et conseillers pour identifier les
problématiques individuelles

Erwartete Ergebnisse:

e Entwicklung einer Methode mit dem Ziel,
Wirtschaftsleistungen dkologischer
Landwirtschaftsbetriebe in Frankreich und
Deutschland zu vergleichen

e Zuverlassige Referenzwerte fiir den
okologischen Landbau entwickeln

e Erfahrungsaustausch zwischen
Betriebsleitern und Beratern

mit dem Ziel, in den einzelnen

Betrieben Probleme zu identifizieren

und Losungsansatze zu finden






Les données de 73 exploitations agricoles et viticoles sont analysées et comparées
38 exploitations en France et 35 exploitations en Allemagne

73 landwirtschaftliche und weinbauliche Biobetriebe wurden in dem
grenziiberschreitenden Betriebsvergleich ausgewertet

38 Betriebe in Frankreich — 35 Betriebe in Deutschland

5 groupes représentatifs 5 reprisentative Gruppen

25 Exploitations viticoles 25 Weinbaubetriebe

21 Exploitations laitieres avec grandes cultures 91 Milchviehbetriebe mit Ackerbau

15 Production laitiere de montagne 15 Milchviehbetriebe mit 100 % Griinland
7 Exploitations « Vaches allaitantes » 7 Mutterkuhbetriebe

5 Exploitations de grandes cultures 5 Ackerbaubetriebe






La viticulture biologique dans le Rhin Supérieur (chiffres 2011)
BioWeinbau am Oberrhein (jahr 2011)

Unité / Alsace Bade - Rheinland-
Einheit Wurtemberg Pfalz
Exploitations viticoles biologiques/ Nbre/
Bio-Weinbaubetriebe 255 215 (2010) 368
Anzahl
Surfaces viticoles biologiques /
BioRebflachen ha 2 062 745 3978
Quantitée récoltée biologique /
BioErntemenge hi 112 600 / /
Pourcentage de vignes
biologiques par rapport au % 13,00 % 3.10 % 6,20 %

conventionnel /
Bio Anteil an der Rebflachen
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Forum transfrontalier BioRhi’'n
« La Viticulture Biologique dans le Rhin Supérieur »
15 Janvier 2013

Visite du Domaine Sylvie SPIELMANN

Sylvie SPIELMANN

Route de Thannenkirch 68750 BERGHEIM

DOMAINE SYLVIE SPIELMANN
2, route de Thannenkirch - 68750 BERGHEIM
www.sylviespielmann.com

Sylvie Spielmann
Une femme a I’écoute d’un terroir d’exception

“...Ce qui m’a attirée avec tant de force vers ce métier, c’est peut-étre
que d’abord tout semblait m’en éloigner. Etre femme et vouloir
choisir son destin sont choses qui vous conduisent a partir plutét
qu’a rester.

Ailleurs, j’y suis allée, mais ce fut encore a la rencontre de la vigne et
du vin. La-bas, j’ai compris que le défi était ici. Le bonheur aussi : le
Domaine Sylvie Spielmann m’attendait...”

Surfaces : 8.5 ha dont 3 en pleine propriété

Rendements : Rendements moyens 40 a 55 HL / HA

Production : 50 000 bouteilles (37.5/ 50/75/ 150 cl) en propre production
Main d’ceuvre : 4 personnes travaillent sur le domaine

Conversion a I’Agriculture Biologique en 2000 - contrélée par ECOCERT
Membre de Vignes Vivantes - Adhérante a la charte «Vinabio Alsace»
Commercialisation 100% en bouteilles

Export: 6 %
France : Particuliers au domaine et vpc: 51 %
Cavistes : 31%
Restaurants : 12 %

Q o Organisation Professionnelle de I’Agriculture Biologique en Alsace
Batiment Europe 2 allée de Herrlisheim F-68 000 COLMAR
Té1.00 33 (0)3 89 24 45 35 - Fax. 00 33 (0)3 89 79 35 19

Qogasistion Pudontatcetiv S0 Email : caroline.claude-bronner@opaba.org
'Oqrivwitere Biologinue on Blroce






Marches de la viticulture biologique
en France et en Alsace

Forum Viticulture Biologique BioRhi’n
15 Janvier 2013

William Mairesse

Organisation Professionnelle de
I” Agriculture Biologique en Alsace

opaba

Organiration Professionnclie de
I'Agriculture Biologique en Alzace





Surfaces (ha)

Evolution du nombre de viticulteurs et des
surfaces bio et en conversion - France
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Vignobles bio et en conversion par région en 2011, évolution par rapport a 2010
et place dans le vignoble régional
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De forts volumes a venir
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Prés de la moitié des exploitations viticoles était entiérement
en conversion

En 2011, 47% des exploitations Répartition des exploitations viticoles bio en fonction du niveau
viticoles en mode de production de conversion de leur vignoble

: : : : 2007 2011
b|olog|que etaient entiérement 1 907 exploitations viticoles 4 692 exploitations viticoles

en conversion (12% totalement en L

1% année, 14% en 2" année et 10% u

en 3" année).

Pour mémoire, en 2007, seulement
30% des exploitations viticoles bio
étaient entierement en période de
conversion.

Source : Agence BIO / OC
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Elaboration du vin et vente directe

Répartition des viticulteurs bio selon leur mode d’élaboration
du vin et la pratique de la vente directe en 2011

m Transforme a la ferme et vend en direct au
consommateur

W Transforme a la ferme mais ne vend pas en direct

m Ne transforme pas a la ferme mais vend en direct
apres vinification en coopérative

® Ne transforme pas a la ferme et ne vend pas en

direct

Source : Agence BIO / Notifications
sur 3 577 répondants
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Diversitée des cultures bio dans les

exploitations viticoles bio en 2011
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EVOLUTION DU NOMBRE DE FERMES BIO ET EN CONVERSION

264
246
203 225 230

T T

2001 | 2002 2003 2004 2005 2006 2007 2008 2009 2010  20M |

REPARTITION DES FERMES SELON LORIENTATION PRINCIPALE 255

84 76
46
-
o Bovins lait Bovins Caprins Autres Grandes Fruits Viticulture
[0 exploitation viande Ovins ¢élevages cultures Légumes
I 1 exploitation Porcins PPAM

I 2-3 exploitations
B 4-9 exploitations
B > 9 exploitations

Observatoire de la production biologigue en Alsace - Edition 2012
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Reépartition des producteurs

REPARTITION DES PRODUCTEURS SELON LA CATEGORIE DE DECLARANTS

Producteur-négociant h 15

Vendeur de raisins

Indépendant total

Indépendant partiel

Coopérateur

I
T s

ORAB OPABA 2011
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Reépartition par cépages
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Riesling 511
Gewurztraminer 429
Pinot gris 336
Pinot noir 206

Auxerrois = 202
Pinot blanc 139
Sylvaner— 110
Muscat_ 69

Chardonnay [l 43
Chasselasj 16

ORAB OPABA 2011
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Evolution des volumes estimés de vins issus de raisins bio par région
- atitre indicatif -
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‘MIDI-PYRENEES PROVENCE-ALPES-COTE D'AZUR
P AYS DE LA LOIRE
ween POITOU-CHARENTES AQUITAINE

s PROVENCE-ALPES-COTE D'AZUR
s RHONE-ALPES

s RHONE-ALPES

BOURGOGNE

ALSACE

PAYS DE LA LOIRE
CENTRE

~ MIDI-PYRENEES
POITOU-CHARENTES
CHAMPAGNE-ARDENNE

2008 2009 2010 2011* 2012* 2013* 2014*

Source : Agence BIO - Agreste (Rendements réglonaux conventionnels moyens - 30%) * : A partir de surfaces estimées
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Valorisation des productions - France

Ventes (M€)
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Evolution du marché des vins issus de raisins bio en France par circuit

B Magasins spécialisés bio

2007

® Cavistes

2008

® Magasins bio + Cavistes (2005}

2009

2010

® Vente directe

358 M€

322 M€

2011

Source : Agence BIO /| ANDi
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Valorisation des productions - France
T LY A .

® L’export joue un réle important dans la valorisation et est en
progression (Allemagne, Etats-Unis, Japon, Scandinavie).

® Une nouveauté importante en 2012: entrée en vigueur de la
reglementation européenne sur la vinification biologique: le vin bio
est clairement identifiable.

® Le vin bio représente 36% des ventes de produits biologiques en
direct et seulement 4% des ventes de produits bio en grande
distribution.

® Une concurrence de plus en plus forte en grande distribution avec
I'entrée de caves coopératives et de négociants avec des gammes
bio
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Valorisation des productions - Alsace

MISE EN MARCHE DES VINS EN BOUTEILLES (EN VOLUME)

7% 8% 56%

M GMS M Exportation ™ Magasin spécialisé M Cafés, i Vente directe
Hatels,
Restaurants

Mise en place d’une charte privée plus restrictive
pour la valorisation des vins bio alsaciens et de leurs
specificites: Vinabio Alsace:

® Vendanges manuelles

vmaB
® Taux maxi. de sulfites inférieur a la IO

réglementation européenne ALsace
® Limitation plus restrictive des intrants en
vinification
e . 0.0
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Valorisation des productions
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® L’augmentation des volumes disponibles incite les producteurs
commercialisant en bouteille a offrir des vins de qualité, expressifs, signatures

de terroirs.
® Lacharte Vinabio Alsace vise a démontrer cette garantie de qualité au
consommateur de facon simple et collective.
® Actions entreprises :
® Communication grand public lors de salons bio ou lors d’'un événement
dedié vin bio (1¢ Mai — Rendez-vous avec les vignerons bio alsaciens)
® Communication professionnelle: rencontre sommeliers et restaurateurs
chefs de cuisine.

Le consommateur reste a convaincre de cette qualité des vins bio.
L’augmentation de l'offre devrait ainsi permettre une croissance du marche
(plus accessible, plus de diversité, sensibilité consommateurs).
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Merci de votre attention
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OPABA
2 rue de Rome
67300 SCHILTIGHEIM
&
2 Allée de Herrlisheim
68000 COLMAR

contact@opaba.org
www.opaba.org
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Le projet transfrontalier
BioRhi'n offre un intéressant
comparatif sur la viticulture
bio des deux cétés du Rhin.

FINANCE PAR DES FONDS euro-
péens et des collectivités des
deux pays, BioRhi’'n, mené sur
trois ans sous la responsabilite
de I'Opaba (I'Organisation pro-
fessionnelle de I'agriculture bio-
logique en Alsace) associe I'Alsa-
ce, le Bade-Wurtemberg et la
Rhenanie-Palatinat. Il prend la
forme d’une étude comparée des
résultats economiques de fer-
mes bio dans les catégories éle-
vage laitier, cereales, et viticul-
ture. Objectif: améliorer les
performances communes. A la
chambre d’agriculture du Haut-
Rhin, la presentation du bilan
du volet viticole a alimente un
forum eélargi aux stratégies de
developpement commercial
pour les vins biologiques du
Rhin supérieur.

Rendements supérieurs,
prix inférieurs outre-Rhin

Le poids du bio n'est pas negli-
geable dans la region du Rhin
supérieur : 255 domaines,
2062 ha (13 % du vignoble ré-
gional) et 112 600 hl pour I'Alsa-
ce; 583 exploitations, 4727 ha
(9,3 % de la surface du vignoble)

RHIN SUPERIEUR Forum transfrontalier

Pour une viticulture bio
plus performante

-

Les stratégies de développeme

nt commercial pour les vins

biologiques ont également &té évoquée. PHOTO ARCHIVES DNA

pour le Bade-Wurtemberg et la
Rhénanie-Palatinat.

L'étude portait sur un panel de
25 exploitations de 9 a 10 ha,
situées de part et d’autre du
Rhin, qui toutes font majoritai-
rement de la bouteille. Elle cou-
vrait les années 2008, 2009 et
2010. Le comparatif s’est ap-
puye coté francais sur un outil
statistique existant avec I’obser-
vatoire economique. Voila pour
la méthodologie. Premier cons-

tat : 'Allemagne, notamment la
Rhénanie-Palatinat, a des ren-
dements plus élevés (sauf en
2010 avec I'impact du gel), en-
tre 10 et 15 hl/ha en moyenne,
un volume de production supe-
rieur et des prix de vente infe-
rieurs, la difference pouvant al-
ler du simple au double. En
France, compte tenu de rende-
ments moindres, faire du vinbio
revient plus cher, ce qui entrai-
ne une augmentation des tarifs.

Dominique Delphin, directeur
adjoint de la chambre d’agricul-
ture 68, a participeé a la realisa-
tion de I'etude. Elle note que les
viticulteurs bio alsaciens et alle-
mands ont « globalement» le
méme niveau de charges, mais
que celles-ci se repartissent dif-
feremment. Les coits de main-
d’ceuvre et de fermage sont infe-
rieurs outre-Rhin, mais les frais
d’electricité ou de gaz y sont
plus éleves.
Si les deux pays emploient la
méme quantité de personnel, la
réemunération de celui-ci est
plus faible en Allemagne. Autre
difference de taille: les entre-
prises viticoles alsaciennes font
face a des remboursements
d’annuités plus importants (de
50 %). Explication avancée : el-
les empruntent sur une duree
plus courte. Les auteurs de I'étu-
de observent qu’au final, lereve-
nu disponible est plus faible en
Alsace. « On constate de grosses
différences d’une exploitation a
I'autre. Chaque producteur a in-
térét a faire une comparaison
avec un autre collégue pour voir
ses marges de progression. En
tout etat de cause, la taille de
I'exploitation n’est pas force-
ment un gage de revenu », con-
clut Dominique Delphin. s
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